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HITELFELVETELRE FELKESZITO TANFOLYAM
21. RESZ

Miért nehéz a hitelkozvetito élete?

Furcsa lehet e rész témaja, de talan mégis érdemes 0Osszegyilijteni a
hitelkozvetit6i munka sajatossagait abbdl a célbél, hogy pontosabban lassa,
mit varhat el egy jo kozvetit6tol és hol vannak a kozvetitéi munka
eredményességének hatarai? Harom iranybdl kozelitjik meg a kérdést: az elsé
az ugyfél oldala, a masodik a banki oldal, s végiil a kornyezeti, kiilsé
hatasokkal foglalkozunk. Ezek azért egyforman fontosak, mert mindnek
szerepe van abban, hogy sikeres lesz-e az egyilittmiikodése a kozvetitovel vagy
sem, végso soron pedig megkapja-e azt a finanszirozast, amit keres?

|. UGYFEL OLDAL

On Ugyfélként nagyon sokat tud tenni azért, hogy a folyamat egy bankfidkban
torténd lgyintézéshez képest kényelmesebb, gyorsabb legyen, és kedvezébb
megolddshoz vezessen. Lehet, hogy az itt felsorolt pontok némelyikén
mosolyogni fog, de tobb éves tapasztalatunk alapjan biztosan allithatjuk, hogy
mindegyik napi szinten el6fordul. Egy része banalis, mégis gyakori, mi magunk
sem értjuk, hogy miért. Azért is érdemes ezekre a pontokra figyelnie, mert egy jo
kdzvetits az elsé jelektsl mérlegeli, hogy érdemes-e Onnel foglalkoznia.
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A bankfidkban dolgozé referensek is sokkal nyugodtabb szivvel utasitjak el
a probalkozasat, ha azt latjak, hogy megbizhatatlan, mert akkor
valdszinlsithetéen egy jelzaloghitel esetében is az atlagosnal nagyobb
kockazatot vallalnak, ha Onre biznak milliokat évtizedekre. Mindez forditva
is igaz, s ez ennek a résznek a lényege: ha sikeresen végig akar vinni egy
jelzaloghitel felvételi folyamatot, akkor bizony ilyen aprésagokra is
érdemes odafigyelnie. Furcsa? Szerintink nem. On pontosan ugyanigy
tenne, ha hitelezé lenne. Vagy boldog-boldogtalannak szérna a milliékat,
nem torédve a kovetkezményekkel? Ugye nem?

1.) rossz elérhetéséget ad meg

Amidéta az internetes Urlapunk kiuld egy ellen6rz6 emailt a
kapcsolatfelvétel megerdésitésére, azéta biztosan csak élé és mikodd email
cimrél kapunk megkeresést, de kordbban meglepéen sok, kb. az esetek
25%-3aban nem sikerilt pontosan leirni az email cimet.

Ugyanez a telefonszam: mivel ott ilyen ellenérzés nincsen, ezért valami
kamu szammal (pl. 06 20 111 1111), eggyel vagy kettével kevesebb
szamjeggyel, esetleg szimplan elgépeléssel rontanak sokan a
kapcsolatfelvétel esélyein. Minden tizedik hozzdnk forduld még ma is
elbukik ezen az egyszer( dolgon, s esetleg mérgelédik utdna azon, hogy
senki sem hivja. Ha rossz a szam, ugy nehéz.

Ha komoly a szandéka, akkor akar egy telefonhivassal kérdezzen rank, ha
nem kap zéros hataridén belil valaszt, hogy egyaltalan megkaptuk-e Ontél,
amit kaldott.

2.) nem veszi fel

A masik gyakori eset, hogy sikeril ugyan megadnia minden elérhet6ségét,
de hidba hivjuk vagy irunk, semmi. Mikor mérlegelniink kell, hogy kikkel
foglalkozzunk érdemben és kiket hagyjunk, akkor elsé kérben azok esnek
ki, akik elérhetetlenek. Ha ugyanis azt tapasztaljuk, hogy nekik annyira sem
fontos a jelzaloghitellk, hogy életjelet adjanak magukrdl, akkor nekiink és
a bankoknak még kevésbé lesz fontos. Amugy is alapelv, hogy senkire nem
tukmaljuk rd sem a kozvetitéi szolgaltatasunk, sem a hitelt. Az csak
azoknak szdl, akik eldontotték, hogy hitelt vesznek fel és bizonytalanok
abban, hogy melyiket a sok kozul, s ehhez kérnek segitséget.

3.) nem hiv vissza
Senki sem érhet6 el folyamatosan, mi sem, de amikor mar vissza tud hivni,

akkor nem csak az elemi udvariassag, hanem a kitlizott cél elérésének
vagya is azt kell, hogy diktalja: hivja vissza azt, aki kereste.
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Egyre kevesebben ugyan, de vannak még, az idésebb korosztalyban,
akiknek ez technikai okokbdl nehezen megy: nem nézegetik tul gyakran a
telefonjukat vagy nem talédljak rajta a nem fogadott hivasokat, esetleg csak
azokat tudjak hivni, akik be vannak programozva. Manapsag mikor ilyet
tapasztalatunk, hajlamosak vagyunk nagyon gyorsan lemondani az illetérél,
mert az a kapcsolat, ami igy indul, az jellemzéen utana is csak extra
er6feszitések aran lesz valamennyire fenntarthatdé. Nekink pedig, mivel
100%-ban a sikeresen végigvitt lgyletekbdl élink, csak azokkal éri meg
foglalkoznunk, akikkel tudunk kommunikalni.

Tanacs: ha magara ismer a fentiek valamelyike alapjan, akkor nem valé
Onnek a kozvetitsi szolgaltatas, mert a folyamat jellemzéen hénapokig tart
és intenziv, akar tobb tucatnyi telefont, emailt, személyes talalkozoét
igényel. Ha ezek lebonyolitdsa 6nmagaéaban is folyton akadalyokba ltkozik,
akkor nagyon megneheziti vele a sajat és kozvetitéje dolgat.

4.) nem jon el

Szerencsére ma mar ritka, de azért néha még mindig talalkozunk olyan
esetekkel, amikor végil is nem taldlkozunk, mert amit megbeszélink, az
egyszerlen elmarad anélkil, hogy el6tte vagy utana barmilyen életjelet
adott volna magardl az illeté. Barkinél kézbejohet valami, de egy telefont
taldn megér az, hogy errél tudjanak mindazok, akikkel aznapra megbeszélt
valamit. Szolgaltatasunk egyik nagy elénye, hogy rugalmasabb, mint a
bankfidki tUgyintézés: idépontra tud jonni, nem kell sorban allnia, s nem
csak a banki nyitvatartasi id6ében tud hiteligyben érdeklédni.

5.) nem értesit

Hasonlé faragatlansagra vall, ha megvaltozott valami, de erré6l nem szdl,
csak hallgat. Mivel tényleg csak azokra tudunk idét szanni, akik tudjak, mit
akarnak, ezért egyaltalan nem haragszunk meg azokra sem, akik még nem
tudjak. Egyet viszont t6luk is kérink: informaciét errél. Cserébe mi is igy
jarunk el: ha nem vagyunk biztosak a dolgunkban, akkor inkdabb
utanajarunk, de olyan - remélhetéleg - sosem fordul eld, hogy valamit
megigérink, aztan nem teljesitjuk.

6.) nem azt gylijti 6ssze, amit megbeszéltiink

Banalisnak tlinhet e pont, de amikor 25-30 sorbdl all a hitelkérelmi
dokumentaciés csomag listaja, akkor siman becsiszhat egy-egy tévedés.
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Semmi gond, emberek vagyunk, csak kommunikaljunk és utdna gyorsan
rendezzik a dolgot! Ami nagyon el tudja hdzni az Ggyeket, az a végelathatatlan
gyljtogetés: van, aki 6sszeszed 1-2 papirt és mar hozna is 6ket, mikor még
masik 3 hidnyzik. Felesleges korozés lesz beléle. El6bb legyen meg minden,
ahol kérdés adddik, azt tisztazzuk, s utdna, de csak utdna legyen atadas-
atveétel.

7.) pontatlan adatokat szolgaltat

Ha megadtuk, hogy pontosan mire van sziikség, akkor nem elég kb. azt hozni
vagy olyasmiket hozni. Ha pl. a bank csak ugy fogadja el a masik bank
szamlakivonatait, ha azt oldalankét két beazonosithaté és ellendrizhetd
személy ellenjegyezte, lepecsételte, akkor erre bizony oda kell figyelni a
masolat kikérésekor, kilonben plusz kor lesz beléle feleslegesen.

Ugyanigy nagyon fontos pontos adatokkal dolgoznunk. Ha lemarad 1-2
meglévé hitel a hitelképesség vizsgalatkor, akkor siman borulhat az egész
konstrukcié. Ugyanigy gyakori, hogy valaki nincsen tisztdban a pontos
jovedelmével! Leginkabb a mozgd béres munkakoroknél szokott ez eléfordulni,
s altalaban felfelé van eltérés, mert nem vesznek figyelembe bdénuszt vagy 13.
havit. Pedig egyes bankoknal ezekkel az elemekkel is kifejezetten szamolnak,
masok ellenben az dvatossag elvét kovetve 3 havi bérkimutatasbdl a
legalacsonyabbat veszik alapul. De, mint lathatja, mindkét esetben elemi
érdeke a pontos szamokat megadnia, kilonben minden lég csak a levegdében.

8.) elfelejt fontos adatokat

Elfelejtett hiteleket irtunk az el6zé6 pontban, de ugyanigy fontos lehet, ha
megvaltozott a csaladi allapota, lejart valamelyik irata érvényessége, éppen
végrehajtds van a cége ellen, esetleg régebb 6ta csak fizetgeti a hiteleit,
ahogy tudja, netalan kezességet vallalt mas hitelénél és nincsen tudomasa
arrdl, hogy azt az adés rendesen fizeti-e stb.

9.) biztos j6 lesz igy is, ugye?

Nem, ahogy fentebb is irtuk, van egy bizonyos formai kdovetelményrendszer
minden banknal és vagy meg tudunk annak maradéktalanul felelni, vagy csak
Ujabb és ujabb korok lesznek beléle.

Nemrég egy Ausztridaban egyéni vallalkozéként dolgozd ligyfelink jovedelmét
szerettUk volna leigazolni egy vasarlasi hitelhez, ami 34 évet vett igénybe, mert
valtig allitotta, hogy ott mashogy mikddnek a dolgok tartomanyonként és ami
a magyar hatarszélen gyakori, az beljebb teljesen mashogy van, ezért nem is
tud kiadni az ottani adéhivatal olyan igazolast, amit a hazai bankok kérnek.
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Plane nem pecsétest. A végére aztan csak lett olyan, de el6tte behozott kb. 15-
20 féle kimutatast, adofolydszamla kivonatot, konyvvizsgaldi jelentést,
bankszamlakivonatot, de ezeket csak kiegészit6 dokumentumként kezelte a
bank.

Tanulsag: pontosan azt kell hozni és ugy, ahogy kérik. Néha kérnek
értelmetlen dolgokat, akkor nyilvan alkudozunk mi is, de alapvetéen mindent
alapos okkal kérnek és jobb ehhez alkalmazkodni, mintsem megproébalni
eltériteni 6ket téle.

10.) most miért kell még ez is a banknak?

Egy j6 hitelreferens egy jo hitelkozvetitével karoltve meglehetésen pontosan
be tudja l6ni a sziikséges dokumentumok korét. Ha be is hoz minden ilyet,
akkor is el6fordulhat azonban, hogy valami csak a leadott iratokbdl valik
nyilvanvalévd, maga utan vonva UuUjabb dokumentumok benyujtasanak
szikségességét.

11.) technikai felkésziiletlenség

Jelenleg ott tartunk, hogy email, mobiltelefon és scanner nélkil egyaltalan
nem vagy csak veszteséges moddon tudnank hiteleket kozvetiteni. Olyan
mennyiségul adat, informacié, dokumentum aramlik naprél napra at a kezeink
kozott, hogy ha mindezt hagyomanyos Uton, postan vagy személyesen kellene
hozni-vinni, akkor arra kilon embereket kellene tartani, olyan sok idét venne
igénybe. S ez még csak az On és koztiink lévé kapcsolat, de az igazsag az,
hogy a bankok sem léteznek mar ezen eszkoztar nélkil. Emiatt szinte
esélytelenul indul az a hiteligényld, aki reggel 8-tdl este 6-ig be van fogva a
munkahelyén és nem fér hozza ezekhez a technikai eszk6zokhoz. Volt olyan
dgyfellnk, egy nyugdijas egykori minisztériumi koztisztviseld, aki 2-3 naponta
bejelentkezett, hogy kapott par papirt, behoznd 6ket. Rengeteg munkadrank
elment azzal, hogy ezeket atvegyik, mert 6 mindig raért, atnéztik,
feldolgoztuk és a lényegét a bankkal megosztottuk. Szerencsére ritka ma mar
az ilyen, de mivel igy mikodik a vildg, ezért az a javaslatunk, hogy ha
jelzaloghitelért folyamodik barhol is, erre legaldbb alapszinten legyen
felkészullve, kilonben nagyon nehézkesen fog végigmenni az egész. Gondoljon
csak bele: kild a bank mondjuk egy hidnypdtlasi listat vagy atnézte az
adasvételi tervezetét és beleirta a javitanddkat, esetleg a végén megkilldi a
hitelszerz6dés-tervezetet. Hova vezetne az, ha mindezeket postai Uton
prébalnédnk meg eljuttatni Onhéz és vissza? Belegondolni sem meriink, annyi
idé menne el vele feleslegesen.



)
0‘.’;:* KosHIreL

II. BANKI OLDAL

1.) hidnyos informaciok

Az egyik legfontosabb nehézség az, hogy ha nem all rendelkezésre minden
fontos informacidé a bank termékérdél, folyamatairél. Marpedig egyetlen bank
sem oszt meg mindent, még sok esetben a fidkjai sem tudhatnak minden belsé
ellendrzési vagy dontési mechanizmusrél, hat még On vagy az akdrmennyire is
megbecsilt kozvetité partner! Rengeteget kell ezért nyomoznunk annak
érdekében, hogy legalabb az elére lathatd potencidlis hitelezési akadalyokat
el tudjuk majd s6porni az utbaol.

2.) nehéz elérhetdség

Bar nagysagrendekkel jobbak a kommunikacidés lehetéségeink egy
bankfidkkal, mint amit az utcardl betéré Ggyfelek valaha is elérhetnek, mégis
vannak idészakok, pl. a hétfék vagy éppen drak, napok, amikor nem tudjuk mi
sem elérni azt, akit szeretnénk. Vagy éppen elérjik, de nem tud még semmi
Ujat mondani és bels6 banki embert pedig eleve nem is engednek lUgyfelek
kozelébe, olyannal tehat nem is érintkezhetiink. Megoldjuk persze az esetek
tobbségében elébb-utdbb, de sokkal jobban orilnénk annak, ha fél 6ran beldl
mindig mindenkit elé tudnank érni.

3.) megbizhatatlan informaciok

Kulon részek szoéltak az elé6zéekben arrél, hogy a banki telefonos
ugyfélszolgalatoknak, a banki honlapoknak, de akar még a fiékban erre kijelolt
referenseknek is milyen korlatai vannak. Eppen ezért mindig minden banki
egyeztetés soran kapott valasznal észnél kell lenniink és mérlegelnink kell a
valasz helyességét és lehetséges kovetkezményeit. Szamtalanszor el6fordult
mar, hogy pontatlan vagy ellentmondd valaszokat kaptunk ugyanazon banktél
ugyanarra az egy id6ben feltett kérdésre. Ezért kell mindig fenntartasokkal
kezelnink a bizonytalannak vagy éppen a tul magabiztosnak tiné
kijelentéseket.

4.) frissitések

Alig-alig van olyan banki honlap vagy partnerportal, ahol par perc alatt ne
talalhatnank elavult leirasokat, dokumentumokat, kalkuldtorokat. Kilon
figyelnie kell tehat a helyesen eljaré hiteltanacsaddénak arra is, hogy amit
innen-onnan letélt, az vajon a legfrissebb és a bank altal elfogadott allapotot
tikrozi-e.
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Amikor nincsen idénk errél meggyd6zddni, szinte torvényszerlen jonnek menet
kozben az olyan hidnypdtlasi kérések, miszerint pont most vezettik be ezt és
ezt a nyilatkozatot vagy valtozott a korabbi nyomtatvany stb.

5.) kekeckedések

Olyanra is van példa, hogy egy kezd6 vagy tapasztalatlan referens tulzottan
alaposan akar eljarni, aminek eredményeként mindent a leheté legszigoridbban
értelmez és kér be, az egész folyamat soran az jar a fejében, hogy vajon
mindenre gondolt-e és nem hagyott-e ki valamit, mert ha igen, akkor majd
kapja a rossz pontokat, ezért inkdbb a lehetd legligybuzgdébb mddon kezeli az
ugyeit.

6.) parhuzamos munka hianya

Rendkivil bosszanté az a tipusu folyamatszervezés, amikor az egyik fazis csak
a masik utan kovetkezhet bankon belll. A nagy hitelezési felfutas idején a
leggyorsabb bankoknal egybél megrendelték az értékbecslést, ezzel
parhuzamosan a munkaltatdi ellenérzést, aznap visszajeleztek a fiokbol az
esetleges hidnyokkal, kérdésekkel kapcsolatban, igy mire elkészilt az
értékbecslés, minden rendelkezésre allt mar a dontéshez is. Hasonld
folyamatszervezés ma elvétve akad, inkdbb az ellenkezéje jellemzé. ElSbb
elvégzik a hitelfelvevé KHR-statuszanak lekérdezését, ha az rendben, akkor a
tobbi belsé banki adatbazist, ha az is rendben, akkor megnézik, van-e a
szamlajan pénz a lekérendd foldhivatali iratokra, ha nincs, befizettetik, majd
lekérik a szikséges iratokat és megrendelik az értékbecslést. Kordbban ez 1-2
oran beldl lefutott, most egyes bankoknal kozel egy hétbe telik, mire
jelentkezik az értékbecslé és kozben ezzel parhuzamosan semmi sem torténik
a bankban! Ugyanigy kordbban dontés utan azonnal lehetett mar idépontot
egyeztetni, mert a fiok gyorsan 6sszedobta a szerzédést, ha mar tudta, mikorra
jon be szerzédni az lgyfél, ma pedig addig id6pontot sem lehet egyeztetni,
ameddig a bankkozpont le nem kiildte a fioknak a kész tervezetet.

7.) konstruktivitas hidnya

Korrekt bank udgy talal minden rossz hirt vagy nem vart kérést, hogy egybél
mondja is a megoldast ra. Vannak azonban olyanok is, amelyek csak azt tudjak
megirni (érdekes moédon a rossz hireket inkdbb szeretik megirni), hogy
elutasitottak vagy még bekértek ezt-azt, de azt mar nem kozlik, hogy mit is
kellene csinalni. llyenkor agyalhat a kozvetit6é a megoldason, aztan ha jutott
valamire, akkor megprdbalhatja azt keresztilvinni a bankon. De sokkal jobban
szeretjiUk az olyan helyzeteket, amikor a bank ezt a kort mar helyettink
megteszi és talcan kinalja a széba johetd alternativakat.
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8.) felkésziiletlenség

Nemrégiben részt vettink az egyik nagy kereskedelmi bank oktatdasan és ott
az el6adé arrdl tajékoztatott minket, hogy a bank kivalasztotta a fidkjainak a
40%-at, mint hitelezésre alkalmas egységeket, amelyekben megvan a
megfelel§ tudds és tapasztalat a kapacitds mellett. Egyuttal arra kértek
minket kozvetitdi partnerként, hogy elsédlegesen ezekkel a kivalasztott
fiokokkal dolgozzunk, mert a tobbit 6k sem talaltdk alkalmasnak a
jelzaloghitelezésre. Ez 2013-ban volt. S ez az 5 legnagyobb bank egyike volt
akkor tobb mint 100 fidkkal!!

Amikor ilyeneket tapasztalunk, akkor egy szempontbdl megnyugszunk: masok
is latjak a felkésziletlenséget, nem csak mi.

2013. tavaszan tobb, a végtorlesztés 6ta a hitelezésbdl kivonult nagy bank
keresett meg minket azzal, hogy dolgozzunk ismét egyitt. Egyikik fidkjaban
tett latogatasom alkalmaval azzal kecsegtettek, hogy béven van kapacitasuk
foglalkozni a hitelekkel, meg is van a bankban a szandék, bombazzuk &6ket
nyugodtan kérdésekkel. Nem sokra ra kildtem ki ugyanazt a kérdést 6
banknak, s minden fogadkozas dacara pont &6k valaszoltak majdnem
utolséként. Ez még csak hagyjan lett volna, de a valasz bizonytalan volt, vissza
kellett ra kérdezni. Ehhez képest a piacon maradt bankoktél 2-3 éran beldl itt
volt a konkrét és biztos valasz, onnan meg mar 24 érdja hidba is vartam ezt.
Természetesen tul lehet élni az ilyesmit, de ha egyszer van olyan szerepl§ is a
piacon, amelyik egybél tudja a valaszokat és azokban meg is bizhatunk, akkor
miért kellene nekiink a felkésziletlenekre pazarolnunk az On és a sajat draga
idénket?

On ebbél is lathatja, mekkora a jelentésége a megfeleld fiok és Ugyintézd
megtalalasanak!

9.) motivalatlansag

Egyes bankoknal megvan a képesség, megvan a tudas, a referensek
felkészlltek és tapasztaltak legaldbb par nagyobb fiokban, de valami miatt
mégsem igazan akarddzik nekik belevagni Ujabb és ujabb hiteligyletekbe. Mi
sem mindig igazodunk el ezen, de nagyon nehéz megfelelé partner nélkul
eredményesen és hatékonyan dolgozunk.

Példa: egyik banki partnertink fiokvezetéje nagyon biztatott minket azzal, hogy
menjlink az uj fiokjaba, mert 6 elétte a kézpontban volt biralé és mindent meg tud
oldani, amit csak lehetséges.
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Ezen felbatorodva adtunk is le neki egy egyedi lgyletet. Par nap mdulva
ratelefonaltunk, mert nem reagalt semmit sem. Tlrelmiinket kérte, mondvan,
hogy jelen formajaban nem érdemes szerinte el6terjeszteni, de gondolkozik rajta,
miként lehetne szabadlyosan mégis megcsinalni. Eltelt egy hét, eltelt két hét,
semmi. A harmadik héten mar meguntuk és megkérdeztiik, hogy sikerilt-e mar
kitaldlnia, miként fogja keresztiilvinni. O, még sajnos nem. Erre persze el is
hoztuk onnan a csomagot. Utdlag tudtuk csak meg a kollégandjétél, hogy
igazabol semmit sem kezdett vele, egyszertien berakta a fidkjaba és az anyag ott
heverészett egészen addig, amig el nem hoztuk. Nekiink amugy semmi bajunk
nincsen azzal, hogy ha egy bank vagy egy fiok nem akar hitelezni, csak mondja
meg elére korrekt mdédon és akkor békén hagyjuk, vannak szerencsére mindig
elegen a piacon olyanok is, akik viszont akarnak és keresik a megoldasokat.

10.) lényeglatas hianya

Egy jovahagyott Ggyletlinkben telekvasarlast finanszirozott a bank tgyfelink
szamara, de rutinbdl kért be folydsitasi feltételnek lakasbiztositast is. Az
értékbecslést nem adta ki, nem lattuk, de tgyfelink elmondasa szerint 6 egy
telket vett, igaz, van még rajta egy régi fahaz, mert régen az hétvégi telek volt,
de akkor sem érti, hogy a telekre milyen lakasbiztositast kosson? Mégis ezt
sikerilt a dontéshozénak eléirnia, amin nem akadt fenn a fiékban senki, csak
kuldték az errél szo6lo értesitét és vartak az ligyfél jelentkezését...

Il KULSO VALTOZASOK SOKASAGA

Eddig kiveséztik az ugyfél és a bank oldalat, nézzik most, milyen
kornyezetben kell ma hitelezni. Nézze csak meg a kigyUjtott jogszabalyokban,
hogy hanyat fogadtak el ill. médositottak kifejezetten a hitelezési teriletre
vonatkozdan az elmult 5 évben. Ember legyen a talpan, aki mindezeket kdvetni
tudta és naprakész bennik folyamatosan.

Ehhez jottek még a gazdasagi helyzet valtozasai, melyekbél kiemeliink csak
néhanyat:

1.egy kulcsos személyi jovedelem add bevezetése
2.gyerekekre igénybe veheté SZJA kedvezmény
3.forrdsadds jovedelmek addzasanak egységesitése
4.EVA kulcsanak valtoztatdsa, majd kivezetése

5.KIVA, KATA bevezetése, majd utdbbi kivezetése
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6.tarsasagi ado és osztalékaddé kulcsanak megvaltoztatasa

7.2 éves GYED visszaallitasa

8.cafeteria addzasi szabalyainak tobbszori atirasa

0.3 gyerekes anyak SZJA mentességének bevezetése
10.jegybanki alapkamat bejart a 2,1% és 11,5% kozo6tt minden szintet tobbszor

is...

Ezeket csupan azért emeltiik ki, mert mind befolyassal voltak a hitelezésre,
ezért nekiink is képben kell lenniink minden ilyen valtozassal kapcsolatban.
Nem soroljuk tovabb, a lényeget ebbél is lathatja: egy rettentéen gyorsan
valtozé kérnyezetben kell megtalalnia az Onnek legkedvezébb megoldast.
Persze felfoghatjuk ugy is, hogy igy legalabb nem unatkozunk...©

SEGITUNK ELIGAZODNI AZ ON HITELEBEN IS!

KAPCSOLAT _'R

TANFOLYAMUNK KOVETKEZO RESZE:

MILYEN VESZELYEK REJLENEK EGY
HITELFELVETELBEN?
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